Tillvaxtseminarium: Uppsokande forsaljning i praktiken!

Hur hittar jag mina framtida kunder? Hur tar jag kontakt med dem, och hur lagger jag upp
mina kundsamtal for att maximera mojligheten att kontakten leder till affar?

Mandag den 2 maj kl. 15.00-18.00 pa ALMI Foretagspartner, Platensgatan 29, LINKOPING

Seminariet ar riktat till dig som vill vassa din uppstkande forsaljning till foretag
(business-to-business) i samband med produktlansering eller marknadsutveckling.
Foreldsare ar Magnus Johansson fran foretaget Slipsten Sdljutveckling AB

Kostnaden for seminariet ar 500 kr exkl. moms,
fika ingar.

Antalet platser dr begransat, "forst till kvarn” galler.
Vilkommen med anmalan eller fragor till
anette.karlsson@almi.se, tel. 013-200 700

Boka kommande seminarier i kalendern redan nu!

Mandag 30 maj kl. 15-18, NORRKOPING:  Facebook, Twitter och blogg for féretagare
Mdéndag 5 sep kl. 15-18, LINKOPING Tema kommer senare

Mdéndag 3 okt kl. 15-18, NORRKOPING Tema kommer senare

Mdéndag 7 nov kl. 15-18, LINKOPING Tema kommer senare

Mdéndag 5 dec kl. 15-18, NORRKOPING Tema kommer senare

En investering for framtiden

ALMI  Fre. BB

FORETAGSPARTNER — LSToAM
_ EUROPEISKA UNIONEN
Europeiska regionala

utvecklingsfonden

Tillvéixtseminarierna ér en del av projektet Féretagscoachning Ostra Mellansverige (FOM), ett projekt fér
samverkan 6ver organisations- och lé@nsgrénser i Sérmland, Uppsala, Véstmanland, Orebro och Ostergétlands
ldn. Syftet dr att stédja féretag med méjligheter till utveckling eller som har behov av férnyelse och tillvéixt.
Projektet finansieras av Europeiska Unionens utvecklingsfond, Regionférbundet Ostsam och ALMI
Féretagspartner.
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