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Jon Air har en ny kapten!

TEXT/BILD Robert Olofsson

Det anrika taxi- och affarsflygbolaget Jon Air med bas
i Umea har bytt agare. Efter 35 ar vid spakarna har Per
Jonsson lamnat over till Mattias Eriksson. Vi har traf-
fat Mattias for att bekanta oss med de vackra farkos-
terna och prata lite om hur 6vertagandet har fungerat.

I Jon Airs hangar pa flygplatsen 1 Umea stir en av bolagets tre
maskiner, ett Piper Chieftain-plan dir 8 personer kan fardas
enligt valfri flygrutt och med stor komfort. Kunderna ar fo-
retag och organisationer som vérdesatter den flexibilitet som
taxiflyget erbjuder, dar man kan utnyttja tiden optimalt tack
vare mojligheten att skapa sina egna flygrutter. “Jon Airs kun-
der flyger inte sa ofta, men de ar manga”, poangterar Mattias
och framhaller betydelsen av en sadan kundstruktur for att
inte riskera att sta utan flygningar om man bara har ett fatal
stora kunder och man tappar nagon.

Men lat oss lyssna med Mattias hur livet som foretagsagare
och -ledare dr och om det blev den take-off som han tinkte
sig for cirka ett ar sedan, nar 6verlatelsen gjordes klar. Mattias
ser nojd ut och berattar att det forsta aret har uppvisat battre
siffror dn foregaende ar under nastan samtliga arets manader.

Omsattningen forra aret uppgick till 6,5 Mkr och for inne-
varande ar raknar man med att 6ka omsattningen till 7 Mkr.

Vilket ar da framgangsreceptet? Man kanske kunde siga att
det behévs bade en pilot och en styrman for att flyga. Mat-
tias framhéller vikten av den langsiktiga process som ledde
fram till 4garbytet och som egentligen inte avslutades ens da.
Mattias jobbade 1 verksamheten 1 néstan tre r innan Gverta-
gandet och hann jobba nara tidigare agaren. Dar grundlades
relationen och samarbetsformerna mellan den nye och den
gamle dgaren, menar Mattias. Per har fortsatt jobba 1 bolaget
efter dvertagandet, vilket enligt Mattias varit en av de vikti-
gaste framgangsfaktorerna. Sjalva genomforandet av dgarby-
tet skedde mycket snabbt, vilket Mattias tror kan ha varit bra.
“Vi stravade efter kortast majliga tid fran beslut till genomfor-
ande och 1 och med det minst forlust av tid och momentum
for affarerna”, menar Mattias.

For framtiden har Mattias naturligtvis fler planer, 1 linje med
den befintliga taxirérelsen, men det spar vi till ett senare till-
falle. Och vem vet, kanske Almi aven kan vara med och finan-
siera Mattias framtidsplaner.
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"Vi har varldens basta jobb”

TEXT Annika Holmstrém  foto Privat

Veronica Alavahtola har arbetat med kor mer 4n halva livet, som avbytare och djurskoétare.
Hon drémde om att ha egna djur. Maken Kai Alavahtola arbetade med reparation, service
och montering inom industrin. Nu har de tillsammans kopt ett lantbruk. Hon konstaterar att
det som 1 alla jobb finns bade f6r- och nackdelar. Men det positiva 6verviger.

— Vi har varldens basta jobb tycker vi, vi kan sjdlva styra och bestimma hur varan dag ska
se ut, sdger Veronica. Vi foljer arstiderna och lever i samklang med djur och natur. Vi forser
Norrland med mat och mj6lk med hog kvalitet. Vi ar mycket stolta 6ver det vi gor, sager hon.
De fick hjalp av Almi med finansieringen, da Almi gick in som medfinansiar tillsammans
med banken.

— Vi hade inte kunnat kdpa jordbruket om inte Almi varit med pa investeringen. Jag tycker
att fler borde fundera pa Almi som samarbetspartner, sdger Veronica & Kai.

ALMI - EN FORETAGSPARTNER VID AGARSKIFTE!

TexT Henrik Nygren

Varje dgarskifte ar unikt utan generella I6sning- ¢ medverka med finansiering i form av lan till
ar och grundar sig pa specifika forutsattningar ~ forvarv av verksamhet eller férvary av bolag.
dar individer, kanslor och relationer finns med.  Uppléggningen av en finansiering blir specifik.
Almi far en allt stérre roll genom att med rdd-  Har kravs ofta att flera parter som kdpare, sal-
givning och finansiering medverka i dessa 16s-  jare, bank och Almi deltar for att finansieringen
ningar. Andelen utldning som berér agarskiften  ska kunna genomféras.

har dkat oavbrutet de sista aren.

Att medverka till framgdngsrika dgarskiften
Almi kan medverka i processen genom att;  anser vi ar av stor vikt fér ett stabilt naringsliv

e vara radgivare till kdparen utifrdn den erfa- i regionen.
renhet vi byggt upp om hur ett dgarskifte kan
genomféras.

Vx| Umed 090-10 07 70. Vx| Luled 0920-379 00.
Vx| Skellefted 0910-71 15 80.
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Fler startar foretag

Vi kan se att foretagandet i Sveri-
ge Okar. Det galler aven Norr- och
Vasterbotten dar en stor majoritet
av vara kommuner kan redovisa
ett 6kat antal nya foretag jamfort
med aret innan.

Nar vi nu ganska exakt tre ar efter
Lehman-kraschen aterigen har ett
mycket osékert ekonomiskt lage
ar det gladjande att se att det
finns en sa stark framtidstro bland
alla de som vill och vagar satsa pa
sin idé.

Var region behover fler djarva
idéer och fler framgangsrika
foretag for att fortsatta utvecklas.
Framgangsrika féretag kan vara
bade stora och sma, de finns i alla
branscher och de jobbar bade pa
den lokala och globala markna-
den. Men fér att starta och driva

| framgangsrika foretag behovs mer

an en bra affarsidé. Det behovs
ocksa kapital och i manga fall
aven stod fran erfarna radgivare.

Almis vision ar att skapa méjlig-
heter for alla barkraftiga idéer
och foretag att utvecklas. Genom
var radgivning och finansiering
till innovationer, féretagsstarter
och féretagsutveckling kan vi
vara med och skapa den majlig-
heten.



