De sedan lange pagaende strukturférandringarna i fordonsindustrin har forstarkts
ytterligare genom det svara konjunkturlaget. Spelreglerna har andrats. Antalet
underleverantdrer minskas och allt stérre krav stalls pa dem som vill bli valda.
Vilka val har du?

Underleverantorer valjer framtid

Ett program for fordonsindustrins leverantérer i Sérmland

Syfte

Ditt féretag ska kunna parera omvarldsforandringar for att na och behalla uthallig
konkurrensformaga. Deltagande foretag ska starka sin strategiska planering samt fa och
anvanda verktyg for att genomféra 6nskade fordndringar i operativt lage.

Hot eller mgjligheter?

Dar nagra foretag ser hot ser andra mojligheter. Foretag exponeras i varierande utstrackning
for strukturférandringar, konjunkturskiften, andrad lagstiftning etc. beroende av hur val
foretagsledningen lyckas med att bedoma foretagets marknad, sprida risker pa ratt niva samt
se forandringar och stalla om produktion och inriktning i rétt tid.

Idag har varje underleverantor all anledning att fundera pa sin roll i flera avseenden, t.ex.:

systemtillverkning <> komponenttillverkning
produktutvecklare <> legotillverkare

global aktor <> lokal leverantor
satsning pa ny teknik <> nyttja befintliga metoder

Varfor bor du och ditt féretag vara med pa

”Underleverantérer valjer framtid”?

Programmet starker foretagets formaga att kontinuerligt se 6ver sin situation, ta fram
bérkraftiga inriktningsbeslut samt att sedan genomfora dessa i verksamheten.

ALMI erbjuder nu foretag i Sérmland som levererar till fordonsindustrin kvalificerad hjélp
till sjalvhjéalp med att:

analysera foretagets konkurrenssituation och attraktionskraft
hitta en uthallig och Iénsam position

faststélla viktiga utmaningar, inriktningsbeslut och resursstyrning
uppratta aktuell affarsplan (inkl. atgarder pa kort/Iang sikt)

Genom systematisk affarsplanering skapar programmet bestdende kompetenshdjning inom
strategiskt tdnkande och bidrar till effektivt genomforande av operativa program.

Under projektets gang ges expertforelasningar inom aktuella fragestallningar. Det finns
rikliga tillfallen att utbyta erfarenheter med évriga deltagare, konsulter och experter inom
olika omraden.

De fragor som &r kansliga ur konkurrenshanseende kommer att belysas individuellt med
varje enskilt foretag.



For vem?

For att fa delta i programmet maste foretaget ha minst 20 anstéllda och minst 25 % av
foretagets omséttning ska besta av forsaljning till fordonsindustrin. Foretaget ska vara
belaget i Sérmland.

Mer information:

Programmet genomfors i tre omgangar med forsta start i februari 2010

For mer information, kontakta Sven Wigerblad, tel: 070-520 23 98, sven.wigerblad@almi.se,
eller Anders Wadstrom, tel: 070 - 861 18 71, anders.wadstrom@almi.se.

Programmet &r oppet for anmalan. Antalet platser ar begransat, sa hor av dig sa snart som
mojligt.



