Finansieringsguiden

Din vagledning till kapitalet
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Introduktion

Ar fdretaget som du leder eller driver i behov av finansiering?
Eller kanske du behover finansiering for att forverkliga en
affarsidé? Ett naturligt forsta steg ar att vanda sig fill ndgon
av affarsbankerna. Innan du gar vidare med andra alternativ
bor du alltid forst ha tagit en diskussion med banken.

Men att fa ett féretagslan ar ingen sjdlvklarhet. Ibland behévs det annan
finansiering som komplement till banken och vissa fall kanske all finansiering
maste sékas pd annat hall. Det &r heller inte sakert att banken &r den basta
I6sningen. Darfor presenterar vi har 10 alternativ till bankfinansiering -
riskkapital, factoring, crowdfunding, offentliga stédformer och mycket mer.

Eftersom vi utgdr fran att de som ar i behov av finansiering bérjar med banken,
sé vill vi férst ge nagra tips infér det motet.

1 Du maste visa fér banken att du har betalningsférmaga - du ska klara
rdntorna och kunna betala av lanet pé en rimlig tid.

2 Du ska ha sdkerheter for I&net - privata sdkerheter eller varulager,
inventarier och kundfordringar i féretaget.

3 Banken ska tro pd din affarsidé och du méste kunna forklara den pd ett
trovardigt satt.

4 Forbered dig darfér noggrant innan du gér till banken. En bra affarsplan,
en rimlig budget och helst avtal eller kontrakt med framtida kunder ar
sddant som kan ge dig l&net.

5 Attredan tidigare ha andra finansidrer (eller ha tagit kontakt med till
exempel Almi) kan ocksé vara en bra idé. Da vet banken om det finns
andra som tror pa ditt féretag och din affarsidé.

Las nu vidare och se vilken finansieringsform som passar bast for ditt foretag,
och lycka till med foretagsdrommarna!
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STEG 1:

Satt ratt kapitalbehov

Det forsta steget i att finansiera din startup eller din expansion
handlar faktiskt infe om att f& in pengar. | stallet handlar det
om att ta reda pd hur mycket pengar du faktiskt behover -

och om att se over onddiga kostnader.

Det kan l&ta som en sjalvklarhet att ta reda pa

hur mycket pengar du faktiskt behéver for att
komma igéng med ditt féretag. Anda &r det ménga
féretagare som inte raknar pd sitt kapitalbehov
infér en uppstart eller en expansion. Det kan leda
till en rad problem - inte minst &r det sé klart svart
att veta hur mycket pengar du maste f& in om du
inte har koll p& dina kostnader. Det &r ocksa sa att
likviditetsproblem ar nystartade féretags allra
stérsta utmaning. S& gér en ordentlig och realistisk
oversyn av ditt kapitalbehov, och inkludera utgifter
som:

Loner. Din egen 16n och eventuella anstéalldas
I6ner ar en stor utgiftspost fér de flesta féretag.
Hur mycket kommer I6ner att kosta ditt féretag
innan du bérjar f& in pengar i verksamheten?

LOkG'herI‘. Kontor och/eller produktionsan-
laggning behévs for de flesta féretag fran dag 1.

Produktutveckling. ska du ta fram en produkt
sd bdr du rakna pd hur mycket det kommer att
kosta, och hur lang tid det kommer att ta.

VGI’U'CIgeI’. Att bygga upp ett varulager binder
mycket kapital, mer &n man ofta tror. Tank dig bara

att du ska 6ppna en skobutik - varje skomodell
maste ju finnas i manga exemplar i varje enskild
storlek. Det blir m&nga par skor.

Maskiner och inventarier. Har beror det
naturligtvis pé& hur din verksamhet ser ut, men
detta kan vara en stor post for vissa féretag.

Abonnemang och tjanster. Leasingbil,
mobiltelefon, férsakringar och bokféring — det

&r bara nadgra av de tjanster som kostar pengar
varje ménad, oavsett om du har intakter eller inte.

Att satta ett realistiskt kapitalbehov ar nédvandigt
for att veta om din affarsidé kommer att bara sig.
Det ar dessutom ofta en férutsdttning fér att fa
vidare finansiering:

o Om du har tankt ldna pengar vill I&dngivaren veta
hur din kostnadsbild ser ut.

e Om du séker riskkapital s& kommer potentiella
investerare vilja se att du kan fa ihop ekvationen.

e Och om du tankt spara ihop pengar sjalv ar det
naturligtvis en férutsattning att veta hur mycket
pengar du faktiskt behéver.
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STEG 1: Satt ratt kapitalbehov

Att tdnka pd hur du ska sdnka dina kostnader ar kanske inte det
forsta du vill géra nar du startar upp en verksamhet. Tvartom sager
ju mdanga foéretagsrddgivare att man ska fokusera pd intdkterna.
Men sanningen ar att manga féretagare drar pd sig onddigt
stora kostnader redan frdn borjan, och det kan leda fill problem.

Hdr ar nagra enkla knep for att
minska kapitalbehovet:

. Forhandla réntekostnader pa dina befintliga lan
och krediter. Stall bankerna eller andra l&ngivare
mot varandra och ténk pd& att du kan fa battre
villkor om du lagger dina privata l1&n pd samma
stalle som foretagets krediter. 4 procent rante-
sdnkning pd en checkkredit p& 150 000 kronor
ger dig 6 000 kronor i l&égre kostnader varje ar.

. Fundera pa Iénerna. Framfér allt infér en expan-
sion dr det viktigt att rakna med I6nekostnader.
Men kanske kan du hitta duktiga medarbetare
som kan jobba for en provisionsbaserad [6n eller
fa en del i féretaget eller vinsten?

. Se 6ver inkép. Hur lange har du haft samma
leverantérer, och nar kollade du senast med
andra? Aven om ditt féretag ar helt nytt - stall
tva leverantérer mot varandra och 1at dem veta
att du alltid kollar med bada. Det ar ett bra satt
att hdlla priserna nere.

. Ta en titt pa hyresavtalet. Behéver du ha en sé
stor lokal pé ett A-ldge? Om svaret &r ja, har du
forsokt forhandla med din hyresvard? Om svaret
pd& bdda fragorna ar ja - fundera pd om du kan
hyra ut en del av din lokal till andra féretagare
for att sanka din kostnad.

5. Genomlys dina férsdkringar. Har kan det skilja
mycket mellan bolagen, pa till exempel bilférsék-
ringar ofta s& mycket som 50 procent eller mer.
Det beror pé att férsékringsbolagen riktar sig
mot olika typer av kunder. Innehallet i férsakring-
arna dr daremot valdigt lika. Beroende pa vilken
bil du kér kan du spara s& mycket som 6 000-

7 000 kronor varje &r.

6. Snegla pa telefon, bredband, larm och andra
abonnemang. Har ar det ocksa viktigt att jamféra
priser, men det finns sallan lika mycket att spara
som i punkterna ovan. S& bérja med de férsta
fem punkterna.

Ndasta steg ar att gé& igenom dina avtal och ser vad
du faktiskt betalar for. Eller om du just ska starta
foretag - att se dver vilka tjanster du faktiskt beho-
ver. Faktum é&r att tvd onédiga timmar varje ménad
till din bokféringsbyrd kostar runt 15 000 kronor

om dret. Kan du hitta fem sddana ondédiga utgifter
innebdr det en besparing pé& ndstan 100 000 kronor.
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STEG 2:

Finansiera foretaget
med egna medel

Det kan I&ta Iattare sagt an gjort — att fixa finansieringen p& egen
hand — men det ar dndd ett av de vanligaste satten att komma igdng
med en ny verksamhet eller en expansion. Har ar de bdsta satten att

f& ihop kapitalet som krdvs.

Da sd, nu har du l&st férsta artikeln och sénkt
kapitalbehovet, men du méste ju fortfarande fa in
pengar. Langt ifrdn alla har finansieringen liggande
pd bankkontot, men om du har sparade pengar sa
ska du inte missa det investeraravdrag som inférdes
2013. Det innebdr att du avdragsgillt kan géra en
privat investering i ditt bolag. Om du till exempel
investerar 100 000 kronor kan du dra av 50 000
kronor i din privata deklaration.

Men om du inte har pengarna da?
Ja, da har du édnda flera alternativ
till buds:

1. Att belana privat egendom. Det kan vara lock-
ande att beldna privat egendom fér att fa ihop
kapital. Det gor dig personligt ansvarig fér
l&net men kan i vissa fall &ndd vara en attrak-
tiv 16sning. Ett sadant tillfalle &r om du har en
bostad med l&g beldning och en privatekonomi
som klarar hégre ranteutgifter. Boldneréntan ar
lagre an pd de flesta féretagsl@n och det kan bli
férmanligt i jamférelse med andra l&neformer.
Tank dock pé att villkoren fér boldn kan komma
att bli tuffare i framtiden, samt att rédntorna i dag
ar valdigt laga. Ta héjd f6r hégre rantor ndr du
réknar pd om du verkligen vill beldna huset for
att finansiera féretaget.

2. Personlig borgen. Ett annat alternativ ar att gé i
personlig borgen fér ditt aktiebolags l&n. Det kan
ge dig l&net men innebdr ocksé att banken kan
ta sin fordran fran dina privata tillgdngar om ditt
bolag skulle g i konkurs. Det &r med andra ord
en riskfylld metod.

3. Privat lan. Annu en vag att ga ar att ta ett s&
kallat blancolan privat. Det &r ett 1an utan sdker-
het och det gér darfér att rédntan ar hégre an
fér andra l&an. Banken kommer att titta pa din
inkomst och aterbetalningsférmaga, precis som
vid en vanlig l&neansékan. Eftersom detta i rea-
liteten innebdr att du stoppar in privata pengar
i foretaget mojliggér denna finansieringsvég att
du kan utnyttja investeraravdraget som beskrivs
ovan.
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STEG 2: Finansiera foretaget med egna medel

Family, friends and fools

Nar du samlat ihop s& mycket pengar du kan ar
nasta steg ofta att ga till dina ndra och kéra, eller
som det kallas p& engelska: "family, friends and
fools”. Om du har den méjligheten sa ar det troligen
det allra lattaste sattet att ordna ytterligare finansi-
ering, men det innebdr inte att du ska géra det.

Det finns ndmligen konsekvenser av att fa in kapital

fran vanner och familj - och det kan kosta mer an
det smakar. Om affdrerna gar daligt &r risken att
du inte bara férlorar ett féretag utan ocksé férstér
relationen till ndgon du tycker om. Att inte blanda
jobb och né&je ar manga génger en klok instdlining
och diskussioner om pengar har férstért méanga
relationer.

Om du &ndé vill ga via vanner och familj fér att

fa in kapital — se da till att géra det pd rétt satt.

Se dina ndra och kdra som riktiga investerare eller
l&ngivare med allt vad det innebar:

e Gor en ordentlig presentation av din idé.
Det kommer du dndd att behéva om féretaget
ska bli framgadngsrikt.

o Beratta hela sanningen - inklusive risker och
realistiska avkastningsméjligheter.

o Go&r en avbetalningsplan om det galler ett lan.

o Skriv avtal. Lat inte tilliten er emellan férstéras
foér att ni inte &r éverens om vad ni bestdmde en
géng i fiden.
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STEG 3:

Snabbkurs i riskkapital

Investerare, riskkapitalister eller affarsanglar. Det har ar mdanniskor och
foretag som kan tanka sig att satsa pengar i ditt foretag - i utbyte mot
en dgarandel av ditt bolag. Har reder vi ut ndr det kan vara en bra idé,
och hur du ska tanka kring att ta in riskkapital och nya deldgare.

1. Nar ar riskkapital den basta I6sningen?

Nar du tar in riskkapital s& bestdmmer du dig
samtidigt for att acceptera andra deldgare i ditt
féretag. Dina deldgare kan ocksd komma att bytas
ut. Investerarna vill ju fa tillbaka sina pengar och
gbra en sé kallad "exit” - alltsa sdlja sin andel till
nya investerare. Fér att ge tvd extrema exempel:
Ingvar Kamprad tog aldrig in dgarkapital i sitt IKEA,
medan féretag som Facebook har tagit in kapital
géng p& gdng. Mdnga av grundarna ager darfér
numera bara ndgra fé procent av féretaget - men
det ar vardefulla procent. Skillnaden pa de tvéa
féretagens finansieringsupplégg dr att Facebook
har kunnat vaxa mycket snabbare med riskkapital.

2. Vem ska du ta in som delagare?

Manga tror att riskkapital bara handlar om att ta in
just kapital, men det handlar om mycket mer &n sa.
P& kdpet fér du ju en eller flera nya delagare som
kommer att ha makt att bestdmma en hel del i ditt
féretag. Det behdver ju absolut inte vara negativt,
tvartom, men det ar dock viktigt att tanka pa.

Att f& nya delégare genom riskkapital ar alltsd som
vilket kompanjonskap som helst - du kommer att fa
nya partners att driva foretaget med. Det innebar
att ditt eventuella val av investerare ocksd maste ta
hansyn till mer an bara de ekonomiska faktorerna:

e Du bér leta efter delagare som du fungerar med
pd ett personligt plan — manniskor du tycker om
helt enkelt.

o Du maste ocksd évervéiga om dina tilltdnkta
investerare delar din vision for bolaget, eller
om du kan tdnka dig att dela deras.

e Framfér allt bér du ta hansyn till hur dina nya
delagares kompetens och kontaktnat kan vara till
nytta fér din affar. Det kan visa sig vara minst lika
viktigt som det nya kapitalet du far in.

3. Var hittar du investerare?

Potentiella investerare kan finnas dverallt, inte minst
i ditt eget kontaktnat. Men det finns ocksd ménga
andra forum, sdsom till exempel forumet Connect.
Dar kan du fa hjdlp att paketera och kommersiali-
sera din idé, och sedan fa kontakt med ratt inves-
terare. Befinner sig ditt bolag i tidiga skeden kan
det vara en god idé att kontakta Almi Invest som ar
Sveriges mest aktiva investerare i tidiga startups.
P& Svenska Riskkapitalféreningen SVCA:s hemsida
hittar du dessutom uppgifter om olika investerare
och afférsangel-syndikat. Det finns ocksd en méngd
startup-hubbar som hjdlper féretag att knyta
kontakter, och dér fokus ligger pa tillvaxt. Nagra av
dessa ar SUP46 i Stockholm, GLab i Géteborg och
Fasttrack Malmé.
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STEG 4:

Sa lockar du investerarna -
och sa forhandlar du med dem!

Nar en investerare gdr med pd att investera i ditt foretag ar din
affarsidé sa klart viktig, men vilka ni ar i teamet kommer ofta aft
vara minst lika viktigt. De som satsar pengar i ditt foretag satsar
ju faktiskt pengar pd er. Darfér mdste ni som féretag visa att ni ar
ratt personer att forvalta investerarnas pengar. S& har gor du det.

Nar du ska ta in riskkapital s& gérs de i tva steg.
Forst ska du f& investerarna att vilja investera -
och sedan ska du férhandla med dem om villkoren.
Sjalvklart ska du ha en bra presentation och bra
argument for varfér just ditt féretag ar vart att in-
vestera i, men du ska ocksd kunna visa att du ar en
bra person att investera i:

o Du maste kunna sélja in din vision for investerare.

e Teamet i bolaget ar avgérande for investerare.
Visa att ni som team har ratt drivkrafter, kom-
pletterande kompetenser och férméaga att bygga
tillvaxtbolag. Presentera varje team-medlem,
betona kompetenser och karnvarderingar ni
som bolag har fér att nd framgéng. Vilka ni ar
kommer att géra skillnaden mellan succé och
misslyckande.

e Pitcha in varfér just ni &r bast positionerade fér
att vinna er marknad, varfér ni ar unika jamfoért
med konkurrerande alternativ - och specificera
bolagets hallbara konkurrensférdelar.

e Presentera er affarsmodell, resultat ni uppnatt
hittills p& kort sikt samt hur ni ska f& &terkom-
mande kunder och éverkomma hinder i markna-
den.

o Du maste vara drlig och visa upp en realistisk
och transparent bild av féretaget och dess varde.
Allt annat kommer att genomskdadas och framsta
som oseriost.

o Till sist méste du visa att du inte bara ar ute efter
kapital, och att du férstér vardet i den kompetens
och det natverk som investerarna sitter pa.

Ett misstag som mdnga gér ar att de varderar sitt
féretag och sin affarsidé alldeles for hégt. De flesta
investerare ger inte manga kronor fér en idé, de

vill se ndgot som faktiskt kan genomféras. Och de
vet att det ar dyrt att géra en idé till verklighet.
Tank pé att riskkapitalister och affarsédnglar har
stor affarskunskap. De vet hur mycket det kostar
att utveckla, sélja och marknadsféra produkter och
tjanster - att lova guld och gréna skogar kommer
bara géra att du tappar i trovardighet. Om du
daremot visar att du férstér utmaningarna sé
kommer det att tala till din fordel.
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STEG 4: Sa lockar du investerarna

Forhandla ratt

Ok, sa& du har fatt investerarna intresserade. Kul! Nu
ar det dags att forhandla hur mycket dgande inves-
terarna far i férhallande till hur mycket riskkapital
tas in och hur ditt féretag varderas. Har finns det
manga knep att ta till.

For det férsta ar det viktigt att du har nadgon erfa-
ren investerare pd din sida, fér att hjaglpa dig med
varderingen av féretaget och férhandlingen. De
som sitter p& "andra sidan bordet” har gjort det héar
manga gdanger och ar erfarna férhandlare.

For det andra - nar du val tar in pengar, goér det
ordentligt. Manga vill ta in en mindre summa
pengar for att bygga féretaget stérre och sedan

ta in mer pengar "billigare”. Men det tar tid och
energi varje gang du ska ta in kapital, och om du
tar in mycket pengar pé en gdng sé kan du i stallet
fokusera pé& att géra ditt foretag framgéangsrikt.
Det kommer att géra bade dig och dina investerare
glada.

For det tredje - 6vervardera inte dig sjalv och ditt
féretag. Stirra dig inte blind p& procentandelar.

Det ar battre att dga 5 procent av ett riktigt fram-
gdngsrikt bolag @n 50 procent av ett underfinansie-
rat bolag som inte kan expandera. Och dven om det
sd klart finns undantag, s& &r manga riskkapitalister
dessutom ointresserade av att dga 10 procent av ett
litet bolag. Fér att de ska engagera sig pé riktigt,
och det vill du att de ska, sé vill de dga en stor del
av kakan.

Till sist, hur du beter dig under dessa férhandling-
ar kommer ocksé att félla avgérandet fér ménga
investerare. N&r ni diskuterar hur m&nga procent av
féretaget de ska fa &r det ofta ett satt att testa dig.
Sa i stallet for att surt std fast vid att du bara vill ge
bort 10 procent-mét investerarna i deras férslag,
men krdv ndgot annat i gengald. Till exempel att du
ska fa tillgdng till deras natverk och styrelsekompe-
tens. D& visar du att du tdnker steget langre.
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STEG 5:

Almi - lan och riskkapital

Har ar Almis olika mojligheter — oavsett om du just ska starta foretag
eller stdr infor en expansion s& ar ett besdk hos en av Almis radgivare
att rekommendera. Almi har riskkapital, kan Idna ut pengar, ge dig
stod for att utveckla en innovation och mycket annat. Dessutom kan
Almis rédgivare guida dig till andra finansieringsmajligheter och
erbjuda affarsutveckling om ditt foretag har tillvaxtpotential.

Har ar nagra av de méjligheter
Almi erbjuder:

Lan

Almi beviljar arligen 1an till ver 4 000 féretag.

Det &r alltsd manga som far finansiering den har
vagen. Almi gér en kreditbedémning precis som
vilken bank som helst, och precis som banken vill
man se att ditt féretag kan bli l&ngsiktigt [6nsamt.
Men man dar samtidigt beredd att ta en hégre risk
- det &r namligen Almis roll, ungefér som topplanet
pa villor och lagenheter gér det mgjligt att genom-
féra affaren.

Den extra risken gor ocksd att Almis rantor ligger
over bankernas genomsnittliga rédnta. Almi har
flera typer av 1&n som skiljer sig at:

F6re’rags|&ne’r &r den vanligaste ldneformen.
Det kan till exempel galla en marknadssatsning,
produktutveckling eller en investering i produktions-
utrustning. Men det finns egentligen inga formella
begrdnsningar fér hur l&net ska anvéandas. Man

vill gérna se att det finns finansiering frén annat
hall ocksé. Almi ska némligen inte konkurrera med
bankmarknaden, utan komplettera den genom att
|&na ut den dar sista delen av finansieringen du
behover.

Galler det en internationell satsning kan Almi hjdlpa
dig med olika former av exportfinansiering.

Om det galler ett innovationsprojekt har Almi
flera olika finansieringsméjligheter, bland annat
Innovationsldn som ér ett sé kallat villkorslé&n
avsett for foretag med innovationsprojekt i tidiga
skeden. Lanet kan exempelvis anvéndas till pro-
duktutveckling, skydd avimmateriella tillgdngar
eller marknadsundersékningar.
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STEG 5: Almi - lan och riskkapital

Det s& kallade Mikrolénet pé upp till 200 000
kronor ar framst fér nystartade féretag. Vanligtvis
vill AlImi ha med andra langivare, till exempel
banken, men fér just mikroldnen kan Almi std som
egen finansidr. Mikrol&net méjliggérs genom en
garanti som finansieras av EU genom programmet
for sysselsattning och social innovation (EaSl).

Tillvaxtlanet omfattas av en garanti inom ramen
for det europeiska instrumentet InnovFin — EU for
innovation - riktat mot smd& och medelstora fére-
tag. InnovFin ar finansierat av Europeiska Unionen
genom Horizon2020 och den Europeiska fonden fér
strategiska investeringar (EFSI) under Investerings-
planen fér Europa. Fonden syftar fill att bidra fill aft
stédja finansierings- och investeringsverksamhet i
EU for att sakerstalla en 6kad tillgang till kapital.

EUROPEAN
INVESTMENT
FUND

Riskkapital

Almi Invest investerar i unga tillvaxtbolag —
portféljen bestar av éver 350 stycken. Fér att de
ska vilja investera i ditt féretag kravs att det finns
en stor potential att vaxa och en affarsidé som ar
skalbar. Infér ett investeringsbeslut gérs en bedém-
ning av affdrsidéns potential samt dig och ditt
teams férmaga att kunna bygga tillvaxtféretag.
Man tittar ocksé narmare pé kundbehoy, tillvéxt-
strategi, affarsmodell, kapitalbehov och mark-
nadspotential. En av férdelarna med Almi Invest
som investerare ar att de aktivt engagerar sig i
foéretagets utveckling.
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STEG 6:

Missa inte crowdfunding

Crowdfunding vdaxer sig allt starkare, och ar i dag ett givet satt for ménga
foretag att soka finansiering. | korthet innebdr det att du vander dig Hill
konsumenterna sjalva och ber dem sponsra din produktutveckling och
testa din produkt. S& har far du dem att dppna pldnboken.

2010 samlade varldens crowdfunding-sajter in dver
cirka nio miljarder kronor till hoppfulla féretagare.
Men det var bara bérjan. Fem &r senare omsatte
crowdfunding cirka 300 miljarder kronor, vilket gér
fenomenet lika stort eller till och med stérre an
vérldens samlade riskkapitalbolag. Andé &r det
mdanga smaféretagare som inte ser Crowdfunding
som ett alternativ ndr det &r dags att finansiera
féretaget. Det ar dags att tdnka om!

Men vad ar egentligen crowdfunding? Jo, i kort-

het gar det ut p& att be privatpersoner - och ofta
dina framtida kunder - att finansiera din affarsidé.
Genom att presentera ditt féretag eller din produkt-
eller affarsidé pé& nadgon av alla crowdfunding-
sajter kan privatpersoner vdlja att bidra eller inves-
tera i ditt féretag.

Beloningsbaserad crowdfunding

Det finns tva olika typer av crowdfunding. Den
férsta ar sa kallad beléningsbaserad crowdfunding
dér de som ger kapital till din idé far ett |16fte om en
framtida beléning. Ju mer man skdnker, desto battre
beléning.

Om du till exempel har en idé om att utveckla nya
hérlurar kan du lova alla som skdnker minst 300
kronor att f& ett par hérlurar nar produktionen ér
klar. Ofta innebdr det en stor rabatt mot det tanka
férsdljningspriset pd hérlurarna, som tack fér att
investerarna vagade tro pd din idé. | den har typen
av crowdfunding &r beléningen inget du lagligt for-
binder dig till att ge - i stdllet ar det ett |16fte om aftt
beléna dina finansidrer nar och om allt gar végen.
Men folk kastar naturligtvis inte sina pengar i sjén,
precis som andra investerare méste de tycka om
din affarsidé och tro p& dig som stér bakom den.
Och konkurrensen &r stenhdrd om att locka privat-
personer att satsa sina pengar i olika produkter
och tjanster. Darfér ar det viktigt att du presenterar
ditt projekt pd ett ytterst seridst satt, och dessutom
erbjuder bra beléningar till dem som stédjer dig.
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STEG 6: Missa inte crowdfunding

En titt pd ndgon av alla stora crowdfunding-sajter ger dig snabbt en
bild av vad som kravs for att lyckas, men tdnk pd din presentation
pd precis samma satt som om du skulle forséka locka riskkapitalister

— for det ar ju faktiskt vad det ar.

Det ar ocksa viktigt att ténka pd att vissa projekt
passar battre dn andra fér den har typen av crowd-
funding. Konsumentprodukter, appar och dataspel
ar typiska idéer som attraherat mycket uppmark-
samhet och pengar. De tre mest framgdngsrika
kampanjerna, som alla dragit in runt en miljard
kronor eller mer, ar ett dataspel, en kryptovaluta
(som Bitcoin) och en bil med tre hjul. Den som satsade
pengar i dataspelet Star Citizen fick en kopia av det
fardigutvecklade spelet — och olika beléningar inne
i det fardiga spelet beroende pé hur stor donatio-
nen var.

Equity Crowdfunding

Den andra formen av crowdfunding liknar mer
traditionellt riskkapital. Investerare fran hela
vdrlden kan satsa pengar i ditt projekt mot en
dgarandel. Equity crowdfunding kallas det och ar
férhéllandevis nytt i Sverige. Skillnaden mot att gé
till "vanliga” riskkapitalister eller affarsanglar ar
dels att allt sker pd natet, dels att fler investerare
kan delta och satsa mycket mindre kapital per
person. Skillnaden kan ocksd vara hur mycket
investerarna engagerar sig i ditt féretag ndr de
endast gér in med en mindre summa - att jamféra
med riskkapitalister och affarsénglar som har detta
som huvudsaklig profession. Equity Crowdfunding
fungerar bra fér bolag som har ett begrénsat
kapitalbehov och - till exempel en lattkommunice-
rad konsumentprodukt. For ett féretag som sysslar
med fill exempel ldkemedelsutveckling ar det ofta
battre att vanda sig till traditionella riskkapitalister.

Oavsett vilken form av crowdfunding du valjer
gdller samma sak fér att lyckas:

o Du maste géra en valdigt bra presentation av dig
och din affarsidé, med bilder och kanske ocksa
filmer, och f& potentiella investerare att snabbt
férst& varfér de ska hjalpa just din idé att bli
verklighet.

o Dessutom maste du vara bra pé att marknads-
féra dig via natet - de allra béasta kampanjerna
ar de som andra mdnniskor har delat med sig av
pd olika sociala natverk.

« Till sist maste beléningarna vara bra - som
investerare mdste man kdnna att man far ndgot
i utbyte mot sina pengar.
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STEG 7:

Peer to peer

— den nya laneméjligheten

Peer to peer-1&n ar en vaxande foreteelse i Sverige och runt om i varlden.
Det innebdr att du kan anséka om att Idna pengar direkt av andra
privatpersoner, utan att ga till banken. Har reder vi ut vad som gdller.

Peer to peer-1&n innebdr helt enkelt att privatperso-
ner kan ldna ut pengar direkt till dig via en platt-
form eller mellanhand - utan att banken ar
inblandad. | och med att banken inte ar inblandad
&r tanken att rantan ska bli béttre bade for dem
som l&nar pengar och dem som lanar ut pengar.
Efter skandalen med Peer to peer-féretaget
Trustbuddy tyckte manga att det kdndes osdkert

att [&na ut pengar pd det har sattet, men fér dig
som vill ldna pengar finns ju inte den osdkerheten.

| dag finns det manga sajter fér dem som vill [&na
pengar via andra privatpersoner, och fér dig som
vill hitta ett satt att finansiera ditt féretag kan ett
satt alltsé vara att privat férséka ldna pengar
genom det hdr systemet. Om du sedan investerar
dem i ditt aktiebolag har du ocksa ratt till investe-
raravdrag.

Peer to peer for féretag

Det finns ocksé tjanster dér man som privatperson
kan l&na ut pengar till féretag som vill véxa, och
har kan det bli extra intressant fér dig som behéver
kapital till ditt foretag. Den svenska tjansten
Toborrow ar ett exempel. Toborrow kallar sig en
"digital marknadsplats fér féretagslan”. Har kan du
anséka om lan, presentera dig sjdly, ditt féretag och
vad du behéver pengar till - och se hur madnga som
nappar.
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STEG 8:

Sa soker du offentliga
stod for foretaget

Det finns flera myndigheter och organisationer som erbjuder finansiellt
stod till foretag. Vinnova, Almi och Tillvaxtverket ar tre av dem. Oddsen
dr goda — men det gdller att ditt foretag uppfyller vissa specifika kriterier.

Det kan kdnnas som en djungel att ta sig fram fill ratt
stod for dig och ditt féretag. Finns det stod? Var finns
stéden? Kan mitt féretag f& dem? Grundregeln ar
dock ganska enkel: Fér de flesta stéden krdvs att ditt
foretag kan bidra med tillvéxt och/eller innovation.

Det innebdar att du inte far stéd for att driva din
enmansfirma eller ditt smaféretag som du alltid
gjort. Men om du har en ny, innovativ idé som kan
ge tillvaxt till orten eller regionen, d& ékar chansen
att du har pengar att hamta.

Innovation &r ett ord som anvdnds 16st i mdnga
sammanhang. Har innebar det att det ska vara
ndgot nyskapande, men det behéver inte vara en
helt ny och komplicerad uppfinning. Lika gdrna

kan det vara afférsmodellen som dr innovativ - ett
helt nytt koncept for frisérsalonger kan till exempel
passa alldeles utmarkt. Det hér ihop med det andra
dnskemalet hos stédgivarna, att du ska kunna bidra
fill tillvaxt. Med tillvaxt menas framfér allt att ditt
féretag ska kunna expandera, éka sin omsattning
och garna kunna skapa arbetstillfallen.
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STEG 8: Sa soker du offentligt stéd

Har finns stoden

Sa& hur hittar du stéden? Vinnova, Tillvaxtverket,
Almi och flera andra offentliga aktérer har samlat
sina stéd pd sajten verksamt.se och det &r en bra
plats att bérja pd. Har hittar du ocksé informa-
tion om EU-stéd, jordbruksstéd och stéd for dig
som vill expandera utomlands. Mdnga av stéden
utlyses ocksd vid bara ett tillfalle, beroende pé vad
myndighetens eller organisationens uppdrag just
dé ar. Det betyder att det &r bra att &terkommande
g4 in och titta vad man kan fa stéd foér.

En viktig sak att fundera éver ar villkoren i stéden,
och vad du kan fa stéd fill. Vissa pengar ar éron-
markta till produktutveckling, andra till att ta in
konsulttjanster for att utveckla en idé. Vissa, men
l&ngt ifrdn alla, kan du anvénda till att betala din
egen [6n.

En del stédformer kan bara tacka direkta kostnader
som resor och material, medan andra kan anvén-
das for stoérre investeringar.

Ménga kraver dessutom medfinansiering frén
annat hall - och det gér att Almi ofta ér en bra ut-
géngspunkt nar du ska séka. Dar kan du fa kontakt
med béde langivare och investerare. Dessutom vet
deras kostnadsfria rédgivare vilka stéd pé regional
och nationell nivad som kan passa fér ditt féretag.

Men starta eget-bidrag da?

Starta eget-bidrag dyker alltid upp som en frédga
nar det galler att finansiera sitt féretag. Men
sanningen ar att langtifran alla kan fa starta
eget-bidrag frén Arbetsférmedlingen.

Starta eget-bidrag, eller sé kallat "stéd till start
av néringsverksamhet” ar en typ av stéd fran
Arbetsférmedlingen, designat fér att fa arbetslésa
i sysselsattning. Fér att kunna fé& bidraget maste
duiregel ha varit arbetslés en tid utan att ha
lyckats f& en anstallning ndgonstans.

Dessutom riktar sig atgdrden framfér allt till vissa
prioriterade grupper — unga som riskerar att hamna
snett och daldre och andra som ar eller riskerar att
bli arbetslésa. Med andra ord ar bidraget inte fér
dig som varit anstdlld ett tag och vill satsa pa din
affarsidé, aven fast man hade kunnat tro det.

Det rér sig heller inte om né&gra stérre summor.
Teoretiskt sett kan bidraget uppga till 910 kronor
per arbetsdag, men det férutsatter att du jobbat
fullt ut och med ordentlig 16n fram till dess att du
blev arbetslés. Dessutom ar beloppet skatteplikt-
igt. Skillnaden frén det vanliga férsérjningsstédet
Arbetsférmedlingen har, och den ar viktig, ar att
man slipper séka andra jobb under sex manader
och i stallet fullt ut kan fokusera pd att f& i géng sin
rérelse.

For att eventuellt kunna fé starta eget-bidrag maste
du uppfylla féljande:

e Du arinskriven hos Arbetsférmedlingen och har
du varit det ett tag.
e Dutillhér de prioriterade grupperna (se ovan).

« Ditt féretag kan ge en tillfredsstallande 16nsam-
het och en varaktig sysselsattning.
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STEG 9:

Leasing och factoring
— sa funkar det

Att finansiera foretaget krdver ofta manga olika metoder. Leasing och
Factoring ar tvd maojliga vagar, men det finns bdde fér- och nackdelar
att fa hdnsyn till. S& har funkar det att leasa och att sdlja sina fakturor.

1. Leasa i stdllet for att képa

Vare sig det gdller firmabil, en skrivare eller en ny
maskinpark s& kan du ofta leasa i stéllet for att
képa. Konkret innebar det att ett leasingbolag
képer produkten och sedan hyr ut den till dig.
Fordelarna ar flera:

e Du belastar inte ditt kapital eller kreditutrymme.

o Leasingbetalningarna ar direkt avdragsgilla
(det finns dock speciella momsregler att ta
hansyn till).

e Du far lattare att budgetera, eftersom dina
kostnader blir lika stora varje manad.

e Du behdver ofta ingen sékerhet utéver det
finansierade objektet.

Som vid vilket annat kép som helst ar det viktigt att
stalla leasingbolagen mot varandra och hitta det
billigaste alternativet. Dessutom ar det viktigt att
rdkna pa tjansten som sddan - sé att det inte blir
mycket dyrare an att képa.

2. Beldna dina fakturor

Fakturabeldning ar en form av factoring. Du
skickar in din faktura till finans- och factoringbo-
laget och de betalar stérre delen av den, normalt
70 till 90 procent, direkt. Resterade del betalas av
finansbolaget nar slutkunden val har betalat dem.
Kostnaden bestar av en procentuell avgift pd den

finansierade andelen av beloppet, det vill séga
de forsta 70-90 procenten. Viktigt att veta ar att
finansbolaget vanligtvis inte star fér kreditrisken i
samband med fakturabeldning.

3. Salj dina fakturor

Nar du i stallet saljer fakturorna till finansbolaget
betalar de dig hela beloppet inom 24 timmar.
Vanligtvis kan du f& 96-99 procent av fakturans
hela varde ndr du sdljer dem till ett factoringbolag,
och du far betalt pé& dagen.

Men med de férdelarna féljer Gven nackdelar.

Hur du tar betalt @r en del av ditt ansikte utat.

Om du ldmnar bort den biten fér du sémre kontroll
6ver hur dina kunder kommer att behandlas i
betalningsskedet. Men framfér allt ska man vara
medveten om att det &r ett dyrt satt att f& tag pé
kapital snabbt.

Om du far 98 procent av fakturans varde innebdar
det en rdnta pd 2 procent - i m&naden. S& generellt
sett kan det vara battre att férst [&dna pengar pa
annat satt. Nar du séljer dina fakturor s& kan
finansbolaget ocksé sta fér kreditrisken, men det

ar inte alltid séa.

Almi Finansieringsguide « 18



STEG 10:

4 andra vagar till

finansiering

Har du provat allt och dndad inte fatt ihop allt kapital du behéver?
Har ar fyra metoder fill som kan hjdlpa dig att nd hela vagen och
fd& ihop kalkylen. Tre av metoderna passar dig som redan driver
foretag och behover pengar for att investera eller expandera.

1. Testa forskottsbetalning

Det kanske inte alltid gar, men fler och fler féretag
forsoker ta betalt eller delbetalt i forskott. Det kan
forbattra din likviditet och ge dig en snabb injektion
av kapital. Pengar pd banken &r dessutom alltid
battre an kundfordringar ndr banken ska avgéra
om de vill l&na ut pengar till dig.

2. Sok stipendier och delta i tavlingar

Det kan vara svart att hitta stipendier, men efter-
som de d&r gratis och skattefria kan det vara vart
besvéret att googla pé ditt omrade pad internet.
Det enda du riskerar ar den tid du lagger ner.

Detsamma galler tavlingar. Ett exempel ar Venture
Cup, en tavling déar du kan vinna totalt 250 000
kronor pé din afférsidé. Las mer pé venturecup.se.

3. Hoj dina priser

Vet du varfér du tar de priser du tar? Ibland ar det
latt att fastna i en prissattning utan att egentligen
veta varfér. Har galler det att optimera. Kan du

héja priserna med 10 procent utan att tappa kunder
kommer det att géra stor skillnad fér dina intakter
och din likviditet. Ibland gdller férstds ocksa det
omvdnda - sanker du priserna och far in fler kunder
kan det vara en bra affér det med.

4. Tom inte bolaget varje ar

Ménga féretagare vill inte g& med vinst och betala
bolagsskatt, s& de siktar pé ett nollresultat. Och om
de gér med vinst sé férséker de ta ut s& hég 16n och
utdelning som magjligt. Férdelen &r sé klart att man
far mer pengar i sin egen ficka - nackdelen att det
inte blir s& mycket kapital kvar i féretaget. Se fill

att ha en rejal buffert inne i féretaget i stallet och
var inte radd fér att g& med vinst. For det forsta ar
bolagsskatten bara 20 procent nu fér tiden och fér
det andra har ett féretag som gar med vinst l&attare
att fa lan och checkkrediter av banken.
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Vill du bygga ett foretag som ar [6nsamt, vaxande och
langsiktigt hallbart. Vara radgivare har lang erfarenhet
av att vagleda foretag framat pa ftillvaxtresan. Oavsett
var du ar pa den resan bér du kontakta Almi.

almi.se

almi



