Problem

Lista idealkundens 3 frdmsta problem

LAsning

Skissa pa mojliga l6sningar for idealkundens problem

Kundens alternativ

Hur idealkunden I6ser dessa problem idag?

Viktiga nyckeltal

Lista matvarden som du vill anvanda for att
styra ditt féretag

Unikt vardeerbjudande

Ett tydligt, 6vertygande budskap som motiverar varfor
din I6sning ar annorlunda och vard att képas

Din konkurrensfordel

Nagot som inte sa enkelt kan képas eller kopieras

Kundsegment

Lista dina idealkunder (de som kdper) och vilka som
anvander din I8sning

Kanaler

Lista dina véagar till idealkunden

"Early adopters”

Vilka egenskaper har dina idealkunder som du vill ska
kopa forst?

Kostnadsstruktur

Lista dina huvudsakliga fasta och rérliga kostnader

Intakter

Lista dina intaktskallor
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