


Finansiering och 
affärsutveckling till företag 
som vill utvecklas och 
växa hållbart 

.



När andra ser risk, ser vi även möjligheter 

• Uppdrag att utveckla och finansiera små och 
medelstora företag och därigenom bidra till 
hållbar tillväxt

• Komplement till den privata marknaden
• Ej vinstdrivande
• Ägs av både stat och region
• ~ 600 medarbetare på 40 orter
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• Almis lånefinansiering

• Banker och övrig aktörer

• Riskkapital – externa investerare

• Bidrag och övriga stöd

• Finansiera via eget kassaflöde/ Ägarmedel

(ställ gärna frågor i chatten under presentationen)

Dagens upplägg



• Vad är kapitalbehovet?

• Vad ska kapitalet användas till, var ska det ta bolaget?

• När behöver vi ta in ägarkapital, kan vi låna?

• Vad är den verkliga kostnaden för lån kontra ägarkapital?

• Vilka investerare vill vi ha in och hur når vi dem?

• Finns det bidrag att söka inom vårt område (ex vattenrening)

Ta fram en plan 



Olika typer av finansiering

Lån – Banker / Almi

Riskkapital – Affärsänglar/ Venture capital

Bidrag – Statliga / EU / Organisationer



Företagslån för alla faser
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• 100% av kapitalbehovet
• Max 250.000 kr
• Löptid upp till 72 mån
• 12 mån amorteringsfrihet

• 50.000 – 300.000 kr
• 50% av finansieringsbehovet
• Nedlagd arbetstid som motfinansiering
• Produktutveckling, patent, 
      marknadsundersökning, etc • Till aktiebolag

• Max 16 mkr
• Amortering beroende på utvecklingsfas, 
      dock max 24 mån amorteringsfrihet
• Löptid max 84 mån
• Kräver medfinansiering

• Till aktiebolag
• Kompletterande till annan finansiering
• Driv mot ett eller flera av miljömålsättningarna i EU:s taxonomi
• Löptid upp till 72 mån
• Amortering beroende på utvecklingsfas, 
     dock max 24 mån amorteringsfrihet

• Kompletterande till annan finansiering, som bank, 
      riskkapital eller liknande
• Amortering 3-5 år
• Inga formella begränsningar i storlek
• Kräver medfinansiering



Banker och övriga aktörer
Börja alltid med banken



Hur finansiärer ser på en propå

 Entreprenören/Team
 Affärsidé
 Hållbarhet
 Marknaden / Bransch
 Egen insats
 Lönsamhet/kassaflöde 
 Säkerheter



Olika typer av finansiering

Lån – Banker / Almi

Riskkapital – Affärsänglar/ Venture capital

Bidrag – Statliga / EU / Organisationer



Vad är riskkapital 

• Pengar mot aktier
• Bolaget värderas pris/aktie
• Riskvilligt kapital i onoterade bolag
• Ny ägare
• Aktieägaravtal
• Exit inom 5-7 år
• Avkastning genom utdelning och/eller exit
• Vill se avkastning på minst 5 x satsat kapital



Kritierier för investeringar 

1. Bevisad affärsmodell: De föredrar företag 
som redan har en bevisad affärsmodell och viss 
marknadsvalidering.

2. Tillväxtpotential: Företag med hög 
tillväxtpotential och möjlighet att skala upp 
snabbt är attraktiva.

3. Skydd av immateriell egendom: Hur väl är 
produkten skyddad genom patent eller andra 
immateriella rättigheter.

4. Konkurrensfördel: En stark konkurrensfördel 
som kan upprätthållas över tid.

5. Exit-strategi: En tydlig plan för hur 
investerarna kan få tillbaka sitt kapital, till exempel 
genom börsintroduktion eller försäljning av 
företaget.

6. Teamets sammansättning: Har teamet rätt 
mix av kompetenser och personliga egenskaper?

7. Finansiell modell: Är den finansiella planen 
sund och realistisk?



Presentera för investerare – pitch deck

Almi Invest investeringskriterier:

• Nya, unika och innovativa svenska startups som 
kan ta position på världsmarknaden

• Team med en bra mix av kompetenser, 
beteendestilar och erfarenheter

• Skalbara affärsmodeller med unika teknologier 
eller nischer

• Adresserar nya marknadsmöjligheter med 
lösningar på verkliga, stora kundproblem



Fördelar och nackdelar med riskkapital 
Fördelar

Tillgång till kapital 

Snabbare nå tillväxt och lönsamhet

Nätverk och erfarenhet (”smarta pengar”)

Ingen återbetalning (eller ränta)

Ökad trovärdighet

Nackdelar

Lägre ägarandel - Förlust av kontroll/delad vinst

Högre krav

Omstrukturering (styrelse mm)

Tidsbegränsade investeringar - Strävar efter ”exit”



Olika typer av finansiering

Lån – Banker / Almi

Riskkapital – Affärsänglar/ Venture capital

Bidrag – Statliga / EU / Organisationer



Bidrag

• Vinnova

• Tillväxtverket

• European Investment fund

• Jordbruksverket

• Energimyndigheten



Finansiera via egna kassaflödet
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Ägare
• Aktieägartillskott
• Emission
• Aktieägarlån

Kunder
• Förskott
• Betalningsvillkor 

Leverantörer
• Betalningsvillkor

Egna vinster
• Återinvestera vinsten 

Vad ger affärsmodellen för möjligheter



Almi erbjuder mer än finansiering

Inspiration och 
kunskap

Workshops

Guider

Instruktions- 
och 

inspirations-
filmer

Affärsutveckling Finansiering

Hållbar 
utveckling

Ekonomi & 
lönsamhet 

Utveckla 
ny affär

Utveckla 
befintlig 

affär

Lån Riskkapital

Verifierings-
medel

Webinars & 
seminarier

Mallar

Nätverk

Individuell coachning

Workshops

Branscher

Kompletterar bank och annat kapital

Ta annan risk än banken

Alla typer av företag och branscher
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Tack!

Martina Ok
Martina.ok@almi.se

Kristina Rudin
Kristina.rudin@almi.se

mailto:Martina.ok@almi.se
mailto:Kristina.rudin@almi.se
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