Workify - soker 10 mSEK

www.workifyapp.se



Utvecklar, Marknadsfor och Saljer nyckelfardigt

Operations Management System for
Akerier & Entreprendrer

- Orderhantering
- Resursplanering s e
- Arbetsledning 11 .

- Positionering
- Rapportering
- Fakturering*

Marknad
Sverige 1 mdSEK
Norden 3 mdSEK

Europa 30 mdSEK
NAM 40 mdSEK




Historik

2019 - Produkten lanseras i Hiab AB’s reqi
2020 - Foretaget bildas och forvarvar IP-rattigheterna fran Hiab

2025 - 5 ar som eget bolag;

Signerat > 400 nya kundkontrakt

Oppnat 2 nya marknadssegment

10-dubblad ARR => 6ver 12 mSEK

Forvarvat ett Tech-bolag (GIS/GPS)

Natt 14 FTE [Salj, Customer Care, Tech, Ledning]
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Framtidsplan

- Saljutveckling

- Teknikutveckling

- Kundvard/Upsell

- Nya segment & marknader
Ev forvarv

ARR - Utveckling

@ ARR-EOP-ACT & ARR-EOP-FC
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Investeringsmojlighet

Vi soker 10 mSEK for att finansiera ARR-tillvaxten
Pengarna ska anvandas till;

4 Saljkapacitet

A Marknadsforing

A Teknikutveckling

A Strategiska forvarv

Intresseanmalan till:
Stefan@workifyapp.se
070-3071430



mailto:Stefan@workifyapp.se

Nagra nyckeltal

CAC 31 kSEK
ACV 39 KSEK => CAC Payback ~9 man
CLTV 320 kKSEK => CLTV / CAC =+10

Value Churn 6%
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Account Churn  10% (ca 16% Churn-and-return)
ARR-Growth 37% YoY

Storsta kund 3% av ARR



Vad gor oss annorlunda

Marknadsdrivet bolag - kunden i fokus, inte tech eller salj

Byggt “Utifran och In” - prio att forarna ska kunna och vilja anvanda appen
Moduluppbyggt - kunden ser det de betalar for
Ultrasnabb on-boarding och adaption

Mobile First - all daglig verksamhet fran mobilen
Fokus - kundsegmentering ger oss domankunskap
Relationer - stravar efter att bli kundernas partner
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Ledningsgrupp

Stefan Onkenhout
CEO & Grundare

Dani Kazazic
CSO & Delagare

Mathias Sodersten
CTO & Delagare

Frida Finnstrom
CMO & Delagare
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